A continuacion, se presentan algunos pantallazos de imagenes que corresponden
a evidencias de los materiales de apoyo y actividades que se han subido en la
carpeta que se ha creado como espacio de consulta y de consignacion de los
productos que se generan en el médulo de mercadeo- F_3412291
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Nombre de la Guia: Pronostico de Oferta y demanda del producto o servicio. Cédigo de la Guia:
Demanda
Nombre del Instructor: Sandra Portilla Lépez
Ciudad y fecha: Cali, Junio de 2.026
2. PRESENTACION E INSTRUCCIONES PARA EL DILIGENCIAMIENTO:
Sefior/a Aprendiz:
+ Resuelva las actividades planteadas para cada paso de la actividad de aprendizaje
+__ Entregue los productos al Instructor y solicite retroalimentacion del taller.
3. CUERPO DEL INSTRUMENTO:
COMPETENCIA
PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES.
RESULTADO DE APRENDIZAJE R.A.3
ELABORAR LOS PRONOSTICOS DE LA OFERTA Y LA DEMANDA DEL MERCADO DE BIENES Y SERVICIOS SEGUN OBJETIVOS DE LA ORGANIZACION.
'OBJETIVO: Identificar conceptos sobre la demanda de un producto.
Actividad de aprendizaje NO.1 identificar la demanda de un producto
1.Actividad de reflexién inicial. iTunes

- C ivas_https://ww om/watch?v=Ngs2JNFchdA
Responde la siguiente pregunta:
4De qué depende que un producto u otro estén disponibles para todas las personas sin limites?. Justifica la respuesta.

2. Actividad de contextualizacién.
Escuche con atencién la informacién sobre oferta / demanda de un producto.

3.Actividad de apropiacion.
Con base en la informacién anterior:
0. Elabore una lista de 10 productos que compra diario, semanal o mensual( entre bienes y servicios) que pueden en el mercado sufrir cambios

o para el Utilice para organizar la informacion el siguiente formato.
1 Producto (s) Modificacién  que | Motivo Alternativa de solucién al
sufrié inconveniente

I [71.900 [sequia | Otro producto ]
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comportamiento de compra de stos Cuaiiw suve v ..rq. e precio en un perlodo dado ( 15 dias)y determinar gue decision toma al presentar
camblos de precio, Puede utilizar como ejemplo el sigulente formato de recoleccién de datos.

siguiente formula:

Producto () Precio de venta | Cantidad Precio de venta | Cantidad  final | Desicion tomada
Iniclal (Po) Iniclal (Q0) final (P1) (Qt)
Manzanas 1kilo
Con la inf da, calcule ahora la lidad de precio, y que tipo de elasticidad hay en esos productos, para ello utilice la
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